[bookmark: _heading=h.gjdgxs]7 Alasan Pentingnya Mempelajari Kompetitor Bisnis

Meta Deskripsi: Sebelum mulai berbisnis, sebaiknya kamu mengetahui alasan pentingnya mempelajari kompetitor bisnis. Apa sajakah itu?


Dalam dunia bisnis, persaingan adalah hal yang akan ditemui setiap saat. Baik itu untuk brand yang telah mendominasi pasaran sejak lama, terlebih lagi untuk brand pendatang baru. Untuk memastikan bahwa bisnis atau brand yang kamu buat dapat diterima di pasaran, salah satu hal yang paling tepat untuk dilakukan adalah mempelajari kompetitor bisnis kamu. Berikut 7 alasan pentingnya mempelajari kompetitor bisnis.
1. [bookmark: _heading=h.30j0zll]Mengetahui nilai lebih dan keunikan bisnismu
Harusnya kita tahu keunikan bisnis yang kita jalani sendiri tanpa harus melihat kompetitor? Tunggu dahuulu. Dengan mempelajari kompetitor bisnis, kamu bisa membandingkan apakah ide bisnis atau strategi yang kamu buat benar-benar unik dan dapat diterima oleh target pasarmu. 
Bisa jadi strategi yang sudah kamu rancang ternyata sudah dilakukan lebih dahulu oleh kompetitor bisnis atau malah sudah lewat trennya. Khususnya untuk persaingan di bidang atau produk yang serupa. 
Menganalisa produk kompetitor juga memaksamu untuk lebih kreatif dalam menempatkan posisi untuk meraih pangsa pasar. Jika keunikan atau nilai lebih dari bisnismu tidak bisa kamu tonjolkan, maka market share yang kamu dapatkan akan makin sedikit juga. Pentingnya mempelajari kompetitor agar kamu mendapatkan jawaban tentang di mana keunggulan atau keunikan bisnismu yang tidak mereka punyai.
2. [bookmark: _heading=h.1fob9te]Meningkatkan kualitas produk
Dengan banyaknya kompetitor bisnis, tentu akan memunculkan berbagai inovasi dan solusi untuk kebutuhan pelanggan. Karena itu dengan mempelajari bagaimana kompetitor bisnis kamu berstrategi untuk memuaskan kebutuhan pelanggan ini, kamu akan dapat menyusun strategi untuk ikut berinovasi serta meningkatkan kualitas produk dan pelayananmu. Masa sih, setelah mengetahui kualitas produk yang ditawarkan kompetitor, kamu mau kalah saing?
3. [bookmark: _heading=h.3znysh7]Menetapkan standar produk
Produk yang beredar di pasaran memiliki standarnya masing-masing. Walaupun tidak ada acuan baku untuk penetapan standar ini, dengan mempelajari kompetitor bisnis di bidang yang sama, kamu akan mendapatkan informasi tentang standar yang diterima oleh pasar. Jadi jangan sampai produkmu kualitasnya berada di bawah standar yang sudah ada, ya!
4. [bookmark: _heading=h.2et92p0]Mengetahui kelemahan kompetitor bisnis
Alasan lainnya mengenai pentingnya mempelajari kompetitor adalah kamu dapat menyiasati dan menyusun strategi dengan memanfaatkan kelemahan dari kompetitormu. Contoh paling gampang adalah dengan cara melihat ulasan pelanggan pada laman bisnis kompetitormu. Dari sana kamu bisa mengetahui di mana celah untuk bisnismu untuk dapat menarik pelanggan agar berpindah dari kompetitor dan menggunakan produkmu. 
5. [bookmark: _heading=h.tyjcwt]Mencegah dan menemukan potensi ancaman
Ungkapan mencegah lebih baik daripada mengobati tampaknya juga masih tetap berlaku dalam strategi bisnis. Saat mempelajari dan menganalisa kompetitor bisnis, hal yang dapat kamu lakukan adalah mengetahui strategi dan inovasi yang mereka terapkan. Apakah strategi baru ini akan menjadi ancaman di bisnismu dalam waktu dekat? 
Setidaknya dengan mengetahui dan mempelajari pesaing, kamu bisa mempersiapkan langkah-langkah untuk mengantisipasi ancaman-ancaman tersebut. Misalnya pesaingmu meluncurkan sebuah produk baru, kamu dapat dengan segera menganalisa produk tersebut dan mempersiapkan langkah selanjutnya. Apakah produk tersebut berpotensi mengambil market share usahamu?

6. [bookmark: _heading=h.3dy6vkm]Mengetahui tren
Salah satu keuntungan yang kita dapat dari menganalisa kompetitor bisnis kita adalah mengetahui tren yang sedang berlaku saat ini. Saat menganalisa produk kompetitor, kamu bisa mendapatkan gambaran tentang tren yang berlangsung saat ini tanpa harus bersusah-susah membangun tren tadi. Cukup dengan memahami tren yang sudah ada dan strategi yang dijalankan oleh kompetitor, kamu bisa ikut terjun dalam tren tadi dengan keunggulanmu sendiri.
7. [bookmark: _heading=h.1t3h5sf]Membantu membuat strategi pemasaran
Strategi pemasaran tidak hanya dirancang oleh tim yang ada dalam perusahaanmu, lho. Dengan menganalisa kompetitor bisnis, kamu juga bisa melihat strategi pemasaran yang mereka terapkan, dan juga menganalisa bagaimana hasilnya tanpa harus menanggung risiko apabila strategi tersebut ternyata tidak tepat sasaran. 
Dengan mempelajari sejarah pemasaran yang dilakukan oleh kompetitor kamu, kamu bisa melihat hasil yang didapatkan oleh mereka dan bisa mengambil langkah yang tepat untuk diterapkan dalam bisnismu.

Dari 7 hal di atas, kamu bisa mendapatkan gambaran tentang manfaat dan pentingnya mempelajari kompetitor untuk pengembangan bisnis yang kamu jalani ataupun sedang kamu rintis sekarang. Kompetitor bisnis atau pesaing bisnis tidak hanya menjadi rivalmu dalam persaingan usaha dan meraup keuntungan, tetapi juga bisa menjadi sarana belajar dan mengembangkan usaha serta kemampuanmu dalam memimpin sebuah perusahaan.

