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Meta Deskripsi: Cari tahu bagaimana cara meningkatkan penjualan bisnis menggunakan strategi scale up, yuk!


Sebagai pemilik perusahaan tentunya ingin agar perusahaannya berkembang dan menjadi besar. Pengembangan yang biasa disebut scale up ini tentunya memerlukan persiapan yang matang supaya tidak menjadi bumerang di kemudian harinya. 
Nah, untuk itu ayo kita bahas hal hal yang perlu diperhatikan dalam merencanakan strategi scale up untuk meningkatkan penjualan bisnis kamu!
[bookmark: _heading=h.30j0zll]Mengapa Harus Melakukan Strategi Scale Up?
Setelah menjalani bisnis dalam beberapa saat, akan ada beberapa tanda tanda di mana bisnis kamu sudah memerlukan scale up ke tahap selanjutnya. 
Sebelum itu, apa sih fungsi dan tujuan melakukan strategi scale up bisnis itu? Strategi scale up berfungsi untuk menjadikan bisnis kecil menjadi lebih besar yang salah satu tujuan utamanya adalah meningkatkan pendapatan atau penjualan dari bisnis, serta turut mensejahterakan semua komponen dalam bisnis tersebut. 
Memang terdengar seperti hal yang memang sudah sepatutnya dilakukan dalam strategi bisnis, ya? Akan tetapi walaupun ini hal yang lumrah dalam perkembangan bisnis, persiapan dan strategi scale up yang harus kamu lakukan tidak boleh dianggap remeh. 
Kurangnya persiapan untuk melakukan strategi scale up ini seringkali jadi bumerang untuk bisnis ini sendiri. Hal ini dikarenakan strategi scale up yang dilakukan kurang tepat atau perusahaan itu sendiri sebenarnya belum siap untuk scale up. Sehingga, yang terjadi selanjutnya adalah bisnis atau perusahaan tersebut justru mengalami kerugian saat mereka seharusnya mendapatkan keuntungan lebih. 
Apa saja sih ciri-ciri atau tanda-tanda dari perusahaan dan bisnis kamu sudah waktunya melakukan strategi scale up?
1. Tingginya permintaan akan produk dan banyaknya repeat order
Tingginya permintaan akan produk yang kamu buat menandakan bahwa produkmu tepat sasaran dan disukai oleh pasar. Didukung dengan banyaknya repeat order pada produk-produk tersebut, artinya pelanggan sudah memberikan kepercayaan mereka kepada kualitas yang kamu tawarkan. Untuk itu, kamu sudah siap untuk melakukan strategi scale up bisnismu.
2. Penjualan yang relatif stabil
Apabila laporan penjualanmu sudah relatif stabil atau sudah menemukan pola yang dapat terprediksi dengan konsisten, kamu sudah harus mulai mengambil langkah untuk menyiapkan strategi scale up agar keuntungan yang didapat akan makin tinggi.
3. Sistem yang stabil dan sumber daya yang memadai 
Saat tim yang kamu bentuk untuk melaksanakan operasional harian sudah solid dan sistem yang dijalankan saat ini sudah stabil, strategi scale up akan lebih mudah dilakukan.
Minimnya konflik internal, tingginya kepuasan pelanggan, serta terprediksinya biaya-biaya operasional menandakan bahwa perusahaanmu sudah siap untuk scale up ke skala bisnis yang lebih besar.
4. Mulai membutuhkan tenaga spesialis dan tenaga ahli
Mungkin pada awalnya bisnis yang kamu jalankan cukup dijalankan oleh beberapa orang saja dengan tugas ganda pada masing-masing posisi. Saat timmu mulai merasakan beban lebih dan membutuhkan tenaga ahli untuk mengambil posisi tersebut, strategi scale up sudah mulai harus kamu jalankan.

Lalu apa saja strategi scale up yang bisa kamu lakukan untuk memperbesar keuntungan dan meningkatkan penjualan bisnismu? Berikut beberapa hal yang bisa kamu lakukan untuk membawa bisnismu ke skala yang lebih besar.
1. Evaluasi dan buat rencana
Evaluasi dan rencanakan tujuan perusahaanmu saat kamu mulai scale up. Jangan terfokus pada keadaan saat ini, buat target pada pos-pos yang ada, dan rencanakan strategi yang akan dilakukan untuk mencapai target tersebut.
2. Pastikan modal dan sumber daya yang dimiliki cukup
Pengembangan bisnis dan usaha tentu membutuhkan biaya, tenaga, dan waktu. Pastikan semua hal ini cukup agar tidak membebani usahamu yang sedang berkembang saat ini.
3. Pelajari strategi pesaing
Ada baiknya kamu melihat pesaingmu yang sudah berhasil melakukan scale up. Strategi scale up apa yang telah mereka lakukan, dan pelajari apakah strategi tersebut dapat kamu terapkan di perusahaanmu.
4. Pastikan nilai bisnismu tetap terjaga
Perbaikan dan pengembangan dalam berbagai aspek pada bisnismu saat scale up tentunya akan berdampak pada nilai bisnismu. Pastikan penjualan dan kualitas produkmu tetap terjaga.
5. Bangun tim yang solid dan tambahkan tenaga ahli
Dengan scale up, pastinya bisnismu membutuhkan lebih banyak tenaga dan sumber daya manusia. Rancang dan pastikan kamu membentuk tim yang solid dengan menggunakan tenaga yang kompeten di bidangnya sehingga strategi scale up yang kamu lakukan berjalan mulus.
6. Jaga kualitas dan konsistensi produk
Semakin besar sebuah unit usaha, akan semakin besar pula tantangan untuk tetap menjaga kualitas dan konsistensi produknya. Jangan sampai karena scale up, kamu mengkompromikan kualitas dan konsistensi produkmu untuk menekan biaya. Citra perusahaanmu  akan menurun dan menjadikan pelanggan yang sudah setia berpindah ke kompetitor.
7. Identifikasi masalah dan hambatan
Dalam menjalankan strategi scale up kamu pasti akan menemukan masalah dan hambatan. Segera identifikasi masalah ini agar perusahaanmu tidak kesulitan dalam mengembangkan skala bisnisnya.

Nah, berikut tadi merupakan strategi scale up yang bisa kamu terapkan pada bisnismu untuk mendapatkan hasil yang maksimal. Bagaimana, apakah kamu siap untuk scale up?


