[bookmark: _heading=h.blooikgqpac8]Ketahui Cara Melakukan Riset Kompetitor Sebelum Berbisnis
Meta deskripsi: Melakukan riset kompetitor sebelum memulai bisnis merupakan hal yang krusial. Namun bagaimana cara melakukannya?


Memulai bisnis tentunya perlu persiapan yang matang. Bukan hanya tentang produk atau jasa yang bakal kamu tawarkan ke calon pelanggan kamu, tetapi juga tentang calon kompetitormu nanti ketika bisnismu sudah mulai berjalan. 
Berikut ada beberapa hal yang perlu kamu perhatikan sebelum memulai berbisnis dan khususnya riset kompetitor supaya bisnis yang kamu jalani bisa berjalan dan berkembang dengan pesat.
[bookmark: _heading=h.30j0zll]Pahami dan Kenali Bidang Usaha atau Bisnismu Sendiri Secara Mendalam
Sebelum mencoba riset kompetitor lebih jauh, ada baiknya kamu mengenali lebih dalam tentang aspek bisnis yang bakalan kamu buat. Hal ini bertujuan untuk menentukan siapa yang paling tepat dianggap sebagai kompetitormu nanti. 
Kompetitor atau pesaing bisnis bukan cuma entitas yang menjalankan kegiatan usaha dalam bidang yang sama dengan bisnis yang sedang kamu rancang. Ada kompetitor langsung dan juga ada kompetitor tidak langsung, misalnya. 
Kompetitor langsung yaitu pesaing bisnis yang punya model bisnis atau produk yang sama dengan bisnis yang sedang kamu jalani. Sedangkan kompetitor tidak langsung yaitu pesaing bisnis yang model bisnisnya atau target pasarnya mungkin berbeda dengan yang kamu rancang sekarang, tetapi secara lingkup bisnis masih dalam jenis produk yang sama. 
Untuk itu, kamu harus mengenali bisnismu sendiri, mulai dari target pasar, jenis produk yang ditawarkan, lingkup pelayanan, dan bidang usaha yang akan kamu geluti.
[bookmark: _heading=h.1fob9te]Tentukan Kompetitor Mana yang Akan Kamu Pelajari atau Riset Lebih Lanjut
Kalau sudah memahami tentang bisnis yang akan kamu buat secara mendalam, mulai riset kompetitor dengan lebih mengerucut lagi. Pelaku usaha biasanya akan menentukan di level mana mereka akan bersaing, apakah di level mikro, kecil, menengah atau atas. 
Riset kompetitor memerlukan biaya yang cukup signifikan, oleh karena itu kamu harus memahami lebih lanjut di mana kamu akan bersaing, sehingga sumber daya yang kamu keluarkan baik waktu atau biaya tidak terlalu besar.
[bookmark: _heading=h.3znysh7]Tentukan Tujuan Melakukan Riset Kompetitor
Apa sih tujuan kamu melakukan riset kompetitor? Apakah mengetahui model bisnis mereka yang serupa dengan yang akan kamu terapkan? Atau mencoba model bisnis baru yang kebetulan sedang mereka lakukan sekarang dalam bisnismu nanti? 
Ada banyak hal yang bisa kamu dapat dalam menentukan tujuan dari riset kompetitor ini. Tentu yang harus diingat dan dipahami adalah tiap tujuan riset memiliki cara tersendiri untuk mencapainya. Jadi untuk itu, pastikan tujuan dari riset kompetitor yang kamu lakukan telah jelas sehingga kamu bisa memformulasikan cara yang tepat untuk mencapainya.
[bookmark: _heading=h.2et92p0]Hasil Riset Kompetitor
Tujuan utama dari melakukan riset kompetitor tentulah mendapatkan jawaban dan hasil dari penelitian tersebut. Namun hasil dari riset ini bukanlah tujuan akhir dari riset kompetitor. Tujuan akhirnya adalah bagaimana kamu menerapkan hasil dari riset yang sudah kamu lakukan. 
Ingat juga bahwa riset kompetitor memerlukan sumber daya. Jadi, akan sangat disayangkan kalau hasil yang kamu dapat dari riset tersebut tidak diaplikasikan atau diterapkan di bisnis yang sedang kamu geluti sekarang. 
Dalam hal ini kamu dapat mengambil kesimpulan, apakah hasil riset yang kamu lakukan sesuai dengan yang kamu prediksi sebelumnya, atau malah mendapatkan wawasan baru terhadap bisnis yang kamu mulai?

Dengan menerapkan hal-hal yang telah kamu dapatkan tadi, kamu bisa memprediksi dan menjalankan bisnismu secara lebih efektif. Misalnya dengan mengetahui lebih dalam tentang bisnis yang kamu geluti, kamu dapat mencari wawasan dan pengembangan lebih lanjut tentang produk atau jasa yang akan kamu tawarkan. 
Bagaimana sistem logistiknya, jejaring yang kamu perlukan untuk menjalankan aktivitas bisnismu lebih lancar, kelancaran sistem usaha harian, dan lain-lain. Menentukan kompetitor bisnismu dapat mempermudah dan membuatmu lebih efisien dalam penggunaan sumber daya, sehingga riset yang kamu lakukan akan tepat sasaran. 
Jangan sampai sudah mengeluarkan sumberdaya yang cukup signifikan, tetapi ternyata kamu tidak berada di tempat bermain yang sama dengan kompetitormu, ya! Untuk itu penentuan tujuan dari riset kompetitor juga merupakan hal yang krusial. 
Tujuan melakukan riset kompetitor adalah kompasmu untuk menunjukkan arah di mana jawaban yang kamu cari berada. Setelah kamu mendapatkan jawaban dan hasil dari riset kompetitor ini, jangan lupa untuk menerapkannya pada bisnis yang kamu lakukan atau kembangkan. 
Ada baiknya pula untuk melakukan evaluasi tentang kinerja bisnismu setelah menerapkan strategi baru dari hasil riset yang kamu lakukan. Nah, untuk itu selamat melakukan riset kompetitor dan menerapkan hasilnya dalam bisnis yang akan kamu buat nanti!

